Production be easy

Modulo

Configuratore

Il modulo Configuratore di BeeProd € uno strumento pensato per le aziende che produco-
no o vendono prodotti con molte varianti. Questo modulo facilita la creazione di preventi-
vi. Invece di discutere a voce o su carta, clienti e rivenditori possono usare il configurato-
re per creare preventivi scegliendo i prodotti e le loro varianti. Dopo aver creato il preven-
tivo, possono modificarlo o accettarlo. Se il preventivo viene accettato, si trasforma auto-
maticamente in un ordine. La configurazione iniziale permette di creare prodotti e varianti
in una struttura ad albero, includendo regole per la variazione dei prezzi.

Il modulo Configuratore di BeeProd é pro-
gettato per oftimizzare il processo di
generazione dei preventivi e gestione
degli ordini, particolarmente utile per le
aziende con prodotti ad alta variabilita.

Di seguito le sue principali funzioni.

Creazione e gestione dei prodotti e
delle sue varianti

Consente la definizione di prodotti base e
delle relative varianti. Ogni prodotto puo
essere configurato in una struttura ad
albero dettagliata, facilitando la selezione
e la personalizzazione da parte degli
utenti.

Gestione di logiche di sconti

Permette I'applicazione di sconti basati su
diverse condizioni, come la quantita ordi-
nata, la configurazione del prodotto, la
tipologia di cliente e la tipologia di prodot-
tfo. Questa funzionalita aiuta a gestire
sconti complessi in modo efficiente.
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Gestione delle maggiorazioni

Analogamente alla gestione degli sconti,
consente di applicare maggiorazioni sui
prezzi in base a specifiche configurazioni,
quantita, tipologia di cliente o altre condi-
zioni. Questo permette una gestione fles-
sibile dei prezzi, tenendo conto di tutte le
variabili rilevanti.

Gestione dei preventivi/ordini

Facilita la creazione rapida di preventivi e
ordini. I clienti e i rivenditori possono
selezionare i prodotti e le varianti deside-
rate, generando un preventivo in autono-
mia. Successivamente, il preventivo puo
essere modificato o accettato. In caso di
accettazione, il preventivo viene automa-
ticamente convertito in un ordine, miglio-
rando l'efficienza del processo di vendita.
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